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начало формы
Приложение 3 к письму о подаче оферты
от «____» _____________ г. №__________

КОММЕРЧЕСКОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ_4.1 
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
наименование и адрес Участника закупки

	Таблица 1. ВЫПОЛНЕНИЕ РАБОТ (ОКАЗАНИЕ УСЛУГ)

	№ п/п
	Наименование затрат/статьи расходов
	Стоимость, руб., без НДС

	1.
	Работы (услуги) в т.ч.
….
	

	2.
	….
	

	3.
	МТР (материалы, оборудование, з/ч)
	

	
	
	

	…
	Прочие расходы (расшифровать)
	

	ИТОГО: Стоимость работы в базовых ценах______г. (ОБЯЗАТЕЛЬНО указать сметно-нормативную базу), в т.ч. материалы.
	

	Индекс пересчета из базовых цен _____г. в текущие цены
	

	ВСЕГО В ТЕКУЩИХ ЦЕНАХ:
	

	НДС (18%), руб.
	

	ИТОГО с НДС, руб.
	


Приложения: Сметные расчеты* 
	Таблица 2. Условия оплаты

	№ п/п
	Требования Заказчика
	Предложение Участника

	1.
	Условия оплаты в соответствии с условиями проекта договора (указать)
	



	Таблица 3. Обеспечение обязательств

	№ п/п
	Требования Заказчика
	Предложение Участника

	1.
	Обеспечение исполнения обязательств в соответствии с условиями проекта договора (указать)
	



Примечания:
1. Подтверждаем, что все налоги (за исключением НДС России), сборы, отчисления и другие платежи, которые в соответствии с Документацией должны оплачиваться подрядчиком (исполнителем) при выполнении договора, включены в цену Заявки.
2. Участник информирован о том, что те позиции, по которым в данном перечне Участником не указаны цены – работы (услуги) должны выполняться (оказываться). Эти позиции не будут оплачиваться Заказчиком после выполнения работ (оказания услуг), а будут покрываться за счет цены Заявки.
3. В случае расхождения между ценой за единицу, умноженной на количество единиц, и итоговой ценой преимущество имеет цена единицы продукции, умноженная на количество единиц.
Требования к сметному расчету:
В предложении участник должен предоставить обоснование затрат согласно действующей нормативной документации в сфере ценообразования (в формате .xlsx, .xml).
Сметные расчеты должны быть выполнены на основании расценок включенных в действующую сметно-нормативную базу: (Базовых цен, ПЭНР, ТЕР, ТЕРм, ТЕРр, ТЕРп, ФЕР, ФЕРм, ФЕРр, ФЕРп и др.) с указанием всех дополнительных начислений с обоснованием, с полной расшифровкой итогов сметной стоимости:
1. Размер накладных расходов и сметной прибыли
1. Коэффициенты к нормам НР и СП
1. Коэффициенты, учитывающие влияние условий производства работ и усложняющих факторов, с обоснованием
1. Индексы приведения сметной стоимости в текущий уровень цен, со ссылкой на нормативные документы
1. Лимитированные затраты, со ссылкой на нормативные документы, сборники, таблицы. 
На работы, не включенные в вышеуказанные документы, должны быть составлены калькуляции согласно Методическим указаниям по формированию смет и калькуляций на ремонт энергооборудования - РД 153-34.1-20.607-2002.
Стоимость материалов и запасных частей, используемых при выполнении работ/услуг необходимо расшифровать по номенклатуре.
Командировочные расходы должны быть рассчитаны согласно установленным нормам. Заказчик не принимает на себя обязательства по поселению командированного персонала подрядчика.
Приложение № 1 к Коммерческому предложению
Ведомость МТР (для выполнения работ/оказания услуг) 
	№ п/п
	Наименование оборудования, МТР
	Тип, марка,
ГОСТ
	Завод-изготовитель, наличие сертификата соответствия
	Кол-во
	Цена единицы, руб.
	Стоимость 
Всего, руб.

	1.
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	

	ИТОГО, руб.
	



Инструкции по заполнению Приложения  № 1 к Коммерческому предложению
1. Предлагаемая стоимость продукции должна включать все налоги, сборы и другие обязательные платежи, стоимость всех сопутствующих работ, а также транспортные, командировочные расходы, страхование ответственности и грузов.            
2. В зависимости от того, с НДС или без НДС указывается цена предложения, в таблицах могут быть указаны как цены с НДС, так и без НДС (а НДС – отдельной строкой), о чем обязательно сделать пометку в таблице. В любом случае, цена предложения должна совпадать с итоговой суммой по итоговой строке таблицы.
Примечание: поставка МТР по решению Заказчика возможна по Разделительной ведомости к Договору подряда.

_____________________________________________
(подпись, М.П.)

_____________________________________________
(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)


КОММЕРЧЕСКОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ_4.2
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
наименование и адрес Участника закупки
	№ п/п
	Наименование работы/ услуги (статья расходов)
	Ед. изм
	Кол-во 
	Ед.
расценка, руб.
	Общая стоимость, руб.

	1.
	Специалист 
(указывается вид работы/услуги, разряд, категория и т.д.)
	
	
	
	

	2.
	Специалист 
(указывается вид работы/услуги, разряд, категория и т.д.) 
	
	
	
	

	3.
	………..
	
	
	
	

	
	………..
	
	
	
	

	4.
	Накладные расходы
	
	
	
	

	5.
	Командировочные расходы
	
	
	
	

	6.
	Дополнить при необходимости
	
	
	
	

	ВСЕГО без НДС, руб.
	

	НДС, руб.
	

	ВСЕГО с НДС, руб.
	



	Таблица 2. Условия оплаты

	№ п/п
	Требования Заказчика
	Предложение Участника

	1.
	Условия оплаты в соответствии с условиями проекта договора (указать)
	



	Таблица 3. Обеспечение обязательств

	№ п/п
	Требования Заказчика
	Предложение Участника

	1.
	Обеспечение исполнения обязательств в соответствии с условиями проекта договора (указать)
	


Примечания:
1. Подтверждаем, что все налоги (за исключением НДС России), сборы, отчисления и другие платежи, которые в соответствии с Документацией должны оплачиваться подрядчиком (исполнителем) при выполнении договора, включены в цену Заявки.
2. Участник информирован о том, что те позиции, по которым в данном перечне Участником не указаны цены – работы (услуги) должны выполняться (оказываться). Эти позиции не будут оплачиваться Заказчиком после выполнения работ (оказания услуг), а будут покрываться за счет цены Заявки.
3. В случае расхождения между ценой за единицу, умноженной на количество единиц, и итоговой ценой преимущество имеет цена единицы продукции, умноженная на количество единиц.
_____________________________________________
(подпись, М.П.)

_____________________________________________
(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)


[bookmark: _GoBack]КОММЕРЧЕСКОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ_4.3 (применимо только к поставке товара)
СПЕЦИФИКАЦИЯ №
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
наименование и адрес Участника закупки
По настоящей Спецификации поставляется следующая продукция:
	Таблица 1.

	№
п/п
	Наименование
	Обозначение
	Ед. изм.
	Кол-во
	*Цена за единицу без НДС, руб.
	Сумма без НДС, руб.

	1.
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	
	

	
	ИТОГО без НДС, руб.
	
	
	
	
	

	
	НДС, руб.
	
	
	
	
	

	
	ВСЕГО с НДС, руб.
	
	
	
	
	

	*Цена указана с учетом транспортных расходов 


1. Срок поставки: ____________________________________________________________________
2. Способ доставки: __________________________________________________________________
3. Грузополучатель: __________________________________________________________________

	Таблица 2. Условия оплаты

	№ п/п
	Требования Заказчика
	Предложение Участника

	1.
	Условия оплаты в соответствии с условиями проекта договора (указать)
	



	Таблица 3. Обеспечение обязательств

	№ п/п
	Требования Заказчика
	Предложение Участника

	1.
	Обеспечение исполнения обязательств в соответствии с условиями проекта договора (указать)
	



	Таблица 4. Дополнительные затраты

	№ п/п
	Требования Заказчика
	Предложение Участника

	1.
	Сведения о включенных/не включенных в цену расходах:
· Гарантийное обслуживание
· Дополнительные работы (услуги), предлагаемые участником
· Прочие затраты
	


Примечания:
1. Подтверждаем, что все налоги (за исключением НДС России), сборы, отчисления и другие платежи, которые в соответствии с Документацией должны оплачиваться подрядчиком (исполнителем) при выполнении договора, включены в цену Заявки.
2. Участник информирован о том, что те позиции, по которым в данном перечне Участником не указаны цены – работы (услуги) должны выполняться (оказываться). Эти позиции не будут оплачиваться Заказчиком после выполнения работ (оказания услуг), а будут покрываться за счет цены Заявки.
3. В случае расхождения между ценой за единицу, умноженной на количество единиц, и итоговой ценой преимущество имеет цена единицы продукции, умноженная на количество единиц.
_____________________________________________
(подпись, М.П.)
_____________________________________________
(фамилия, имя, отчество подписавшего, должность)
конец формы

[bookmark: _Toc213755446][bookmark: _Toc423378599][bookmark: _Toc423421102]Инструкции по заполнению

Участник указывает дату и номер Предложения в соответствии с письмом о подаче   оферты.
Участник указывает свое фирменное наименование (в т.ч. организационно-правовую форму) и свой адрес согласно ЕГРЮЛ.
В Коммерческом предложении приводятся соответственно наименование статьи расходов и величина расходов по этой статье в соответствии с Техническим заданием. Коммерческое предложение будет служить основой для подготовки Приложения к Договору. В этой связи в целях снижения общих затрат сил и времени Заказчика и Участника на подготовку Договора данное Коммерческое предложение следует подготовить так, чтобы его можно было с минимальными изменениями включить в Договор.



